
Identificação da Componente 

Componente Curricular: Finanças Comportamentais Código: SL4206 

 

Ementa 

Teoria da Utilidade e Comportamento Racional. Teoria do Prospecto e Finanças Comportamentais. A influência das 

emoções nas decisões financeiras. Planejamento financeiro pessoal. 

 

Objetivos 

Objetivo Geral: Capacitar os alunos na construção de uma base teórica a respeito da teoria de finanças 

comportamentais. 

Objetivo Específico: Demonstrar comportamentais racionais e irracionais e a influência das emoções na tomada de 

decisão financeira.  
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